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Séquence Sales Pitch

Séquence dont la tâche finale est de créer un argumentaire commercial et dont quelques uns
des objectifs sont les suivants :
– Apprendre le vocabulaire lié à l’argumentation
– Savoir identifier les caractéristiques, les avantages et les preuves d’un produit (Méthode CAP) et
savoir compléter une fiche produit
– Comprendre un argumentaire commercial type

Trame de cette séquence :

La séquence commentée :

La séquence non commentée et ses ressources documentaires sont à télécharger sous cet article.
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